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• Дилер – предприниматель, торгующий в розницу продукцией, которую 
он закупил оптом

• Шпон – древесный материал в виде тонких листов древесины

• УСН:Доходы – когда платится единый налог на весь полученный доход, 
вне зависимости от расходов УСН: Доходы-Расходы – когда из общей 
суммы доходов вычитается сумма расходов, и на полученную сумму 
платится % налога

• Бухгалтерский учет – это отражение в документах установленной* 
формы (например: счета, акты, счет-фактуры) каждой хозяйственной 
операции* юридического лица и добавление этих документов в единую 
базу.

• Технология – последовательность обязательных шагов, приводящая к 
желаемому результату



Проблемы Последствия
Продавцы не умеют продавать/

Упускают входящих теплых* клиентов/

Нет активных продаж (у конкурентов есть)

 Нет продаж – нет прибыли. Бизнес стоит на месте

 Трата денег на таких продавцов (зарплата, налоги,

рабочее место и т.п.), а они себя даже не окупают

 Потеря клиентов – убытки для бизнеса

Лучший продавец в компании – генеральный

директор/владелец

 Трата времени ген.директора

 Остальные продавцы тратят ресурсы* компании, не

окупая себя

 Продавцы видят в своем начальнике конкурента,

который может увести клиента





• Решение проблем и трудностей с …

• Снижение рисков

• Снижение затрат

• Выход бизнеса на новый уровень

• Свободное время для ЛПР

• Положительные эмоции

• Дополнительные возможности и т.д











1. E-mail: elena@proseller.biz

2. Телефон +7 (499) 110 5836

3. Страница на Facebook или 
LinkedIn Elena Orlina

4. Skype: Орлина Елена

1. www.proseller.biz

2. Группа компании на
Facebook - Proseller


